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INSCRIPCION

PREINSCRIPCION EXAMEN CENEVAL
DEL 20 DE FEBRERO

20 DE MAYO DE DEL 03 AL 14 DE JULIO Y

DEL 7 AL 31 DE AGOSTG
DEL 2023

AL 24 DE MARZO
2023

DOCUMENTACION REQUERIDA

2023

Constancia con calificaciones hasta el Bachillerato UAS: Certificado de
pentltimo periodo inmediato anterior o preparatoria (original y 2 copias).
copia del certificado final. Bachillerato Externo:

Fotocopia de acta de nacimiento. Certificado total legalizado.

CURRP original. Pago de revalidacién global.

Pago de preinscripcion. Carta de autenticidad.

Solicitud de preinscripcién impresa. Certificado médico de la UAS.
Comprobante de registro ante Acta de Nacimiento (original y 2
CENEVAL. copias).

Entrevista perfil de ingreso. Pago por concepto de colegiatura.

Los demas requisitos que establezca °
la unidad académica. ¢ o

UNIVERSIDAD AUT()NOI\!IA DE SINALOA
DR. JESUS MADUENA MOLINA
RECTOR

DR. GERARDO ALAPIZCO CASTRO
SECRETARIO GENERAL

DR. ALFONSO MERCADO GOMEZ
DIRECTOR DE SERVICIOS ESCOLARES

FACULTAD DE CIENCIAS SOCIALES
M.C. JESUS ARMANDO SALAS RODRIGUEZ
DIRECTOR

LIC. ELSA MARIA CHAVEZ FLORES
SECRETARIA ACADEMICA

LIC. ITZIELLI REYES OSUNA "
COORDINADORA DE LA LICENCIATURA @ nitp:/faciso.uas.edu.mx/

0 Facultad de Ciencias € -5y ' :
EN COMERCIO INTERNACIONAL Sociales UAS Oficial f -

inoma de Sinaloa 2025

DIRECTORIO

faciso.uas@uas.edu.mx { 6691570213

AV. UNIVERSIDAD Y LEONISMO S/N, FRAC. ANTIGUO AEROPUERTO, C.P. 82146 MAZATLAN, SINALOA FAC U LTAD D E CI E N C IAS SOC IAL ES



PERFIL
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Conocimientos basicos de: Matematicas, economia,
administracion, derecho, métodos de investigaciéon, geografia e
inglés.

Habilidades: En el manejo adecuado de procesador de textos, hoja
de calculo, programa de presentaciones e internet, para
comunicarse y expresar ideas en forma oral y escrita para las
relaciones humanas. Para la compresion de textos.

Actitudes y Valores: Compromiso, responsabilidad, tolerancia,
respeto, honestidad, empatia, colaboracién y servicio, asi como
gusto por el trabajo en equipos interdisciplinarios, el
emprendimiento e interés por el estudio de otras culturas.

PERFIL DE EGRESO

Disefar y aplicar planes estratégicos de negocios para la @
expansion de las empresas evaluando mercados locales,
regionales e internacionales.

Negociar todos los aspectos necesarios en las operaciones -
de compra venta internacional como aspectos técnicos y
logisticos(INCOTERMS) (contratos de compra venta
internacional). °

Realizar negociaciones efectivas mediante la comprension
de diferentes marcos culturales para aplicar estilos de
negociacion con apertura al cambio, actitud critica y
emprendedora.

Analizar la estructura econémica nacional e internacional,
asi como los bloques econémicos identificando las
oportunidades de negocios en el mundo.

Analizar el comportamiento y evolucién de los mercados
internacionales, para determinar la factibilidad e inversion.

Disefar estrategias mercadolégicas exitosas para el
lanzamiento y posicionamiento de productos nacionales
en el extranjero.

Planear, organizar y dirigir actividades de promocion, asi
como misiones empresariales y participacion en ferias y
exposiciones comerciales internacionales de las empresas
regionales y nacionales en mercados extranjeros.

PLAN DE ESTUDIOS

- MICROECONOMIA _MACROECONOMIA - INTRODUCCION AL
) COMERCIO
- METODOLOGIA DE LA - TECONOLOéBg-\S DE INTERNACIONAL
INVESTIGACION INFORMACION Y
COMUNICACION - TECNOLOGIAS DE
- MATEMATICAS - MATEMATICAS INFORMACION APLICADAA
ADMINISTRATIVAS FINANCIERAS LOS NEGOCIOS
- INTRODUCCION A LA - PROCESO - DERECHO DE LOS
ADMINISTRACION ADMINISTRATIVO NEGOCIOS
- CONTABILIDAD - CONTABILIDAD - ESTADISTICA APLICADA
FINANCIERA AL COMERCIO
- INGLES | -
=INel=s 1 - MERCADOTECNIA
- INGLES IIl
- ESTRUCTURA ECONOMICA o - GEOPOLITICA Y MERCADOS
-ADMINISTRACION E
INTERNACIONAL INNOVACION EN MODELOS GLOBALES
: DE NEGOCIOS ;
- ETICA, PERSONAYY SOCIEDAD - LOGISTICA INTERNACIONAL I
- LOGISTICA
- DERECHO ADUANERO INTERNACIONAL | - TARIFAS Y LEGISLACION
- FINANZAS INTERNACIONALES - DERECHO RAMITES Y DOCUMENTOS
- INVESTIGACION DE "“ATPEL'I?CN:DC(')ONAL
MERCADOS
- - CONTRATOS Y FORMAS - SEMINARIO DE TESIS
=INGLES IV DE PAGO INTERNACIONAL
- MERCADOTECNIA
INTERNACIONAL
-OPTATIVA
L [ ]
- PLAN DE NEGOCIOS
_ OPTATIVA DE EXPORTACION
@ ® - EMPRENDEDURISMO - OPTATIVA
- TALLER DE OPERACION Y - EMPRESA, CULTURAY
GESTION ADUANERA NEGOCIOS EN EL MUNDO
® L - FORMULACION Y - OPTATIVA
EVALUACION DE
PROYECTOS
- OPTATIVA

Evaluar los beneficios y compromisos establecidos en los acuerdos
comerciales internacionales suscritos por México.

Analizar los diferentes servicios de transportacién y maniobras nacionales e
internacionales.

Identificar las aduanas para el ingreso y salida de mercancias, asi comoB
aplicar el tratamiento arancelario, tributario y aduanero pertinente al
producto.

Identificar la rentabilidad de proyectos con base en diversos escenarios. i

Esbozar alternativas o modalidades de negocios (alianzas estratégicas, -
fusion, etc.).

wf

Implementar esquemas de e-business adecuados.

Aplicar el marco juridico pertinente en las operaciones que realiza
aplicando la normativa internacional.

O . El programa educativo de la Licenciatura en Comercio Internacional ha sido acreditado en 2007 y en 2012 por el Consejo de Acreditacion en la Ensefianza de la Contaduria y Administracion, A. C. (CACECA, A. C.), lo cual certifica la calidad del plan de estudios y de su planta docente.
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